
“Gut, dass Sie das ansprechen...”
“Das ist ein wichtiger Hinweis...”
“Das kann ich gut verstehen...”
“Das ist eine gute Frage...”
“Ich verstehe, dass ...”

Brückensätze - die Kupplung bei Einwänden und Widerständen

Resultat:
Der Gesprächspartner bleibt offen für
Ihre Argumente!
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